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长沙晚报全媒体记者 贾凯清
实习生 王子昕

长沙晚报 1 月 26 日讯
（全 媒 体 记 者 曹 开 阳）近

日，湖南省汽车商会和湖南

车展组委会共同发布“2025

年 12 月湖南各市州新车上

险数”（相关数据均采自乘

用车）等多项重要数据。据

统计，去年 12 月湖南新车

上险量为 71958 台，其中新

能源车为 35232 台，总量较

上月大幅增长 6.79%，但新

能源车占比仅为 48.97%，

回落明显。

统计数据显示，长沙、

衡阳、株洲乘用车上险量

分居全省前三，但仅有长

沙和岳阳的新能源车上险

量占比超过 50%，分别为

53.61%和50.66%。这一现

象应与时近年底，相对偏远

地区购车意愿较为集中释

放有关。

在这样的背景下，不少

成熟经典燃油车型再次表

现出强大的市场生命力，

2025年12月湖南乘用车上

险榜显示，轩逸排名第一，

雅阁排名第二、凯美瑞、锋

兰达、途观L分列第6、8、9。

宝马也取得出色成绩，宝马

3系在全省乘用车上险榜位

列第 14 位，宝马 3 系、5 系

则在长沙乘用车上险榜上

分列第10和第16位。

新能源车方面，同样呈

现新、老明星车型同台共舞

的现象。特别值得一提的

是 方 程 豹 钛 7，其 不 仅 以

1150 台的佳绩在全省乘用

车上险榜排名第三，在全省

新能源车上险榜高居榜首，

且以 684 台的佳绩在长沙

乘用车上险榜跻身前三强。

这也意味着，通过多年的磨

砺，比亚迪的这一相对高端

品牌已彻底打开局面。同

时，可以想象的是，凭借钛7

这一开路先锋，方程豹品牌

的其他车型包括豹 5、豹 8

以及钛 3 都会有良好表现。

此外，特斯拉的促销效果也

得到了体现，在全省乘用车

上险排行榜中，Model Y 和

Model 3 分别排名第 4 和第

16位，长沙乘用车上险排行

榜中，Model Y 和 Model 3

分列第2和第4位。但对于

这一曾经新能源车品牌的

不二王者来说，长期以来就

以两款车型应对中国市场

的做法是时候改改了。

近段时间，小米YU7在

长沙的“出镜率”越来越高，

这一现象也得到了数据的

佐证。在全省新能源车上

险排行榜和长沙新能源车

上险排行榜中，小米YU7分

列第 4 和第 1，数据分别是

1038 台和 1033 台，而小米

SU7 则仅以 356 台的成绩

在长沙新能源车上险排行

榜中列第 7 位。这一方面

折射出小米在湖南除长沙

以外其他市州，有必要加

快渠道建设；另一方面也

反映出，随着小米 SU7 换

代的临近，消费者的观望

心理在加重。

新的一年到来后，以旧

换新的国补政策出现了重大

调整。据记者了解，新政实

施后，市场销售形势随之出

现了较大变化，这也让下一

期的上险榜更加令人期待。

2025年12月湖南新车上险数据发布，

总量大增6.79%

长沙岳阳新能源车上险量占比过半

可爱的卡通人物、漂亮的花朵绿植、年

味浓厚的创意对联……你知道吗，近来刷屏

网络的“像素画”饰品，并非工业机器批量制

造的产品，而是年轻人用“拼豆”手工工艺精

心打造的创意作品。

“拼豆”到底有多火？在小红书上，话题“我

染上了拼豆”浏览量近 28 亿次；抖音“拼豆”话

题视频播放量突破 80 亿次；美团平台数据显

示，目前长沙的“拼豆”门店已经突破100家。

小小的塑料豆子为何会在年轻人中掀起

热潮？长沙的拼豆行业现状如何？近日，记者

进行了走访调查。

40元玩一天，“拼豆”店内挤满人

1月25日，正值周末，位于五一新干线的橘

小满DIY手工坊里人气十足。五颜六色的塑料

豆子组成了一面“彩虹墙”，许多前来体验的消

费者正对照图纸挑选自己需要的豆子。

“颜色太多了，都快挑花眼了！”大学生小吴

笑着分享，她从下午2时进店，不知不觉已沉浸了

3个小时。拼豆又称熔融豆、像素画，是将彩色塑

料小豆子在带孔模板上拼组图案后，经熨烫定型

的手工活动。玩家可充分发挥想象力，将不同颜

色、尺寸的豆子组合排版，经熨斗加热后，融化的

塑料豆相互连接，便能制成心仪的装饰物。

通常来说，消费者会先在小红书等社交平

台上选好自己心仪的图纸，再根据图纸来拼凑

豆子。这次，小吴选择了8个图纸，不仅给自己

做了装饰吊坠，还给朋友家人都做了礼物。“最

复杂的一个图纸要做一个半小时，做到一半我

都想放弃了。”小吴说。

记者还注意到，许多小朋友正在家长的陪

伴下，专心致志地制作拼豆。梁女士就是其中

一员，她告诉记者，孩子平时就喜欢手工，最近

拼豆在小朋友中颇受欢迎，便趁周末带女儿前

来体验。“现在这类店铺开了很多，这家价格很

划算，美团上 39.9 元就能买一张单人不限时体

验券，大人小孩都能玩个尽兴。”

一栋楼开30家，商家“以价换量”抢市场

随着拼豆在年轻人中迅速流行开，长沙以

拼豆为主的手工体验坊也逐渐增多。据美团平

台数据显示，长沙提供拼豆服务的手工坊已经

超过100家。

“其实拼豆一直都有，只是最近才开始流

行。”橘小满的店主徐先生告诉记者，“这种生意

成本和门槛都不算很高。”橘小满最早只是一家

画室，后来随着消费市场的变化，逐渐开拓了包

括拼豆在内的多个体验业务。目前，店里可以

进行香薰、陶艺、石膏、打戒指等DIY手工，周末

和节假日的生意最好，单日最高流水可以达到

3000元。

据徐先生介绍，在五一新干线大楼里，至少

有30家拼豆类店铺正在运营，其中有十多家都

是最近才开起来的。

拼豆的火热也带来了行业的内卷。记者在

美团平台看到，许多拼豆店铺都挂出了“39.9不

限时体验”的价格，更有甚者直接开出“19.9 不

限时”的“地板价”。

“我们这行最昂贵的是房租、人工这些硬成

本，但现在所有商家都在实行以价换量的策略，

其实利润不高。”徐先生坦言。

电商年销售近3亿元，

俘获年轻人的“小心思”

2025 年 12 月，《小红书 2025 年度兴趣报

告》将拼豆列为十大出圈兴趣，与谷子、手账、种

植等并列。据第三方市场研究机构魔镜洞察数

据显示，2025年1月至12月，拼豆在主流电商平

台的销售额共计2.91亿元，同比增长896.46%。

一颗小小的塑料豆，为何能快速俘获年轻

人的“芳心”？专家分析，这背后折射出“Z 世

代”对体验型消费、情绪型消费的热衷。“Z 世

代”在消费中更注重个人感受与自我表达，普通

的塑料豆经自己设计和精心制作后，就能变成

富有个人特色的装饰品，无论是赠予亲友还是

自留使用，都承载着独特的心意。

“虽然坐了几个小时腿都麻了，但看到熨烫好

的成品，成就感十足！”刚完成作品的“00后”女孩

小圆说，将零散的豆子规整成完整图案的过程，既

治愈又解压，能让人暂时忘却生活中的烦恼。

面对拼豆当前的火热状况，部分商家也心

存焦虑：这股热潮能持续多久？热度退去后行

业该何去何从？对此，业内人士表示，拼豆项目

门槛低但天花板高，可与粉丝经济、二次元经

济、沉浸式体验经济深度绑定，具备较强的可延

展性，其生命周期也将相应延长。未来，随着玩

法不断创新，这颗小小的塑料豆或许还能“拼”

出更大的市场空间。

塑料小豆“拼”出大热潮
长沙拼豆门店突破100家，折射出“Z世代”对体验型消费、情绪型消费的热衷

在位于五一新干线的橘小满DIY手工坊中，许多消费者正在体验拼豆。
均为长沙晚报全媒体记者 贾凯清 实习生 王子昕 摄影报道

腊八节的仪式感，不仅藏在一碗热粥里，还

浸在一罐腊八蒜中。

“腊八腌蒜，过年就饺子、配粥，都有味。” 

超市工作人员介绍，腊八节前一周，大蒜销量较

平日明显增加，不少老人专程选购新鲜大蒜腌

制腊八蒜，线上平台的大蒜订单也同步走高。

传统年俗也在年轻群体中悄然流行，还玩

出了新花样。“95 后”市民小婕告诉记者，自己

会网购现成的蒜米，找个玻璃罐简单腌制，“不

用剥蒜，省时省力，也能凑上腊八的仪式感。”

记者在电商平台看到，多款标注“腊八蒜专

用”的新鲜蒜米销量走高，社交平台上，腊八蒜

腌制教程的跟帖区，不少年轻人分享了自己的

“懒人腌蒜法”，传统年俗在年轻一代的演绎中，

变得轻松又有趣。

腊八至，年货始。在长沙各大农贸市场、超

市，除了腊八节专属食材，对联、干果、糖果等传

统年货已被摆上显眼位置，年味筹备悄然开启。

一位炒货摊主笑着说，腊八一过，年的脚步就越

来越近了，不少市民买蒜、买米的同时，都会顺

手带点花生、瓜子。

“买的是年货，囤的是过年的欢喜。”一碗

粥、一罐蒜、一份年货，长沙市民在品味传统年

俗的过程中，慢慢攒起迎接新春的满满期待。

26日是传统节日腊八节，记者走访长沙市场感受传统年俗

腊八粥食材热销，腊八蒜受青睐
长沙晚报全媒体记者 范宏欢 实习生 甘梓茵

长沙晚报 1 月 26 日讯（全媒体记者 孙占
锋） 从 1 月 22 日起，在湖南省 14 个市州购买

公寓、商铺等商业用房（含商住两用房），购房

贷款的最低首付比例调整为不低于 30%。此

次商业首付比例的大幅下调，明显为置业者

降低了资金门槛，同时也利好小微企业和创

业者。不过，专业人士也提醒置业者关注月

供压力增加以及商业用房的持有成本与潜在

风险。

日前，中国人民银行湖南省分行联合国家

金融监督管理总局湖南监管局印发通知明确，

自 1 月 22 日起，全省商业用房（含商住两用

房）购房贷款最低首付款比例调整为不低于

30%。各银行业金融机构可在全省最低首付

款比例基础上，结合本机构经营状况、客户风

险状况等因素，合理确定每笔贷款的具体首付

款比例。

有业内人士分析，此次调整可为购房者、小

微企业、创业者等带来不少利好。对比可见，此

次湖南省全省（涵盖14个市州）的商业用房（包

括商住两用房）购房贷款最低首付款比例统一

调整为不低于 30%，相比此前普遍执行的 50%

首付比例，资金门槛显著降低。以一套总价

100 万元的商业公寓为例，首付比例从 50% 降

至30%，意味着购房者的前期资金压力减少20

万元。

对于初创企业主和个体户而言，购买写字

楼、商铺等节省下来的首付款可以投入到公司

运营、装修或补充流动资金中，实现了“轻资产

入场”，有效缓解了创业和置业的双重压力。此

外，一些原本因门槛过高而观望的中小投资者

可能会考虑入场，尤其关注那些有稳定租金回

报的优质物业，如地铁沿线的公寓或产业园区

旁的商铺等。

也有资深投资人士提醒，首付比例降低，意

味着贷款金额相应增加，这将导致月供还款压

力增大，购房者需仔细评估自身未来的现金流

和还款能力。同时要留意，商业用房的物业费、

水电费通常都按商用标准计算，高于住宅，而且

商业用房的土地使用年限一般为40年，未来转

手时交易税费较高。当前，市场上存在大量待

售的商业用房，购房者要注重物业的长期租金

回报率和所在地段的未来发展潜力，而非仅仅

被低首付吸引。

记者了解到，从 2024 年 9 月 30 日起，湖南

已明确对于贷款购买住房的居民家庭，商业性

个人住房贷款不再区分首套、二套住房，最低首

付款比例统一为不低于15%。

首付最低三成，买公寓商铺压力小了
相比此前普遍执行的50%首付比例资金，门槛显著降低

该平台构建了多方协

同的绿色生态。它为储能

投 资 方 提 供 科 学 决 策 工

具；帮助工业园区、商业楼

宇实现降本增效与绿色用

能；辅助能源企业优化运

营、提升绿电消纳；同时也

成为地方政府推动产业落

地、实现双碳目标的“智慧

抓手”。

项 目 推 广 以 来 ，已 成

功为长沙中电软件园等 30

余家用能单位及投资方提

供服务，推动储能累计容

量 超 100MWh。 据 测 算 ，

每 1MWh 储能可带动超百

万元投资，创造年逾 40 万

元的经济效益。更重要的

是，它将“降碳减排”的系

统性工程，转化为一个市

场驱动、商业可持续的发

展模式，有效激发了社会

资本投资新型电力系统的

积极性。

数 据 流 驱 动 能 量 流 ，

智慧芯激活产业芯——湖

南能大创新 的 实 践 ，正 在

重 新 定 义 绿 色 发 展 的 底

层 逻 辑 。 这 一 成 果 不 仅

是 长 沙 在 数 据 要 素 市 场

化 配 置 改 革 中 的 重 要 突

破，也为湖南培育能源领

域新质生产力、打造具有

核 心 竞 争 力 的 数 字 能 源

高地，提供了关键支撑与

示范引领。

 给能源转型安上“数据罗盘”
湖南能大智慧储能项目赋能绿色未来

店内的墙壁上挂着拼豆作品。

长沙晚报全媒体记者 王珂 通讯员 万晓娟 方海涛

在能源转型的宏大叙事中，如何让“靠天吃饭”的风光

绿电，变成稳定可靠的“城市动能”？如何将沉睡的电力数

据点化为引导绿色投资的“数据罗盘”？

近日，由湖南能源大数据中心有限责任公司打造的“储

能业务投资决策与智慧运营”项目，以其开创性的解题思

路，从 2025 年“数据要素×”大赛湖南分赛中脱颖而出，夺

得一等奖。该项目立足长沙，面向全省能源转型实际需

求，为储能产业科学布局与高效运营提供了数据驱动的

智慧方案。

面对“双碳”目标下，新

能源大规模接入所带来的

电网波动、消纳困境与投资

瓶颈，传统手段已面临天花

板。湖南能源大数据中心

的回答是：以数据流驱动

能量流与价值流。该项目

精心打造了一个覆盖储能

“投—建—运”全生命周期

的智慧支撑平台，旨在为

行 业 装 上“ 数 据 引 擎 ”和

“决策大脑”。

平台的核心在于构建

多源数据融合的“数字孪

生”世界。它汇聚电力负

荷、气象水文、地理空间等

实时与历史数据，并运用大

数据分析与人工智能算法，

凝练成三大核心智慧模型：

投资决策 AI 模型——

变身精准的“收益精算师”。

能快速扫描并评估潜在工

商业储能项目，完成从用电

核验、设备选型到风险收益

模拟的全流程分析，将传统

复杂的投资决策效率提升2

倍以上，大幅降低投资不确

定性。

调度优化 AI 模型——

化身高效的“市场交易员”。

基于精准的负荷预测，为每

个储能电站制定个性化的

最优充放电策略，实现削峰

填谷、参与电力辅助服务，

最大化电站运营收益与电

网调节价值。

碳资产计量模型——

建立清晰的“绿色账本”。

准确量化储能项目促进绿

电 消 纳 所 带 来 的 碳 减 排

量 ，将 其 转 化 为 可 监 测 、

可 报 告 、可 验 证 的 碳 资

产，为企业开拓环境权益

新收益。

编织数据网络：为储能装上“智慧大脑”

构建共赢生态：从“单点突破”到“系统赋能”

超市准备了混合好的散装腊八粥食材，市民直接购买无需自己搭配。
长沙晚报实习生 甘梓茵 摄

“今天过节，买点散装的腊八米回去煮粥喝，既实惠又不浪费。”1 月 26 日，在芙

蓉区的一家连锁超市内，市民周女士一边称重一边说道。

26日是中国传统节日腊八节，俗话说“过了腊八就是年”，这意味着春节的脚步

越来越近。记者走访长沙多个超市和农贸市场发现，腊八米、腊八粥等商品销售火

爆，处处洋溢着浓浓的节日氛围。

“今天这个腊八粥卖得最好，最后一碗了。”

26 日上午 10 时，火星农贸市场里，早餐铺老板

娘张女士一边为客人打包粥品，一边说道。

湖南习俗里的腊八粥，相比其他地区的做

法，会在五谷杂粮的基础上加入自家种的红薯、

花生、莲子、桂圆，而在湘南地区，还会在粥里加

入红枣。

在沃尔玛超市的五谷销售区域，记者看到

红枣、莲子、糯米、红豆等腊八粥食材一应俱全，

不少市民正围在摊位前仔细选购。“为了方便大

家选购，我们提前准备了混合好的散装腊八粥

食材，市民直接购买即可，无需自己搭配。”超市

员工说。

“过了腊八就是年，大家都期待过年。喝一

碗腊八粥也是品一种年味。”市民朱先生告诉记

者，每年在腊八节里煮腊八粥是一种过年前的

仪式感，他们家多年来一直遵循着这一习俗。

据悉，在腊八粥食材的搭配上，除了传统食

材外，不少市民也有独属的“私人定制”，会根据

家人和孩子的喜好，放入银耳等多种食材。

腊八节里杂粮热销

年轻人青睐网购剥好的蒜
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