
小剧场不仅改变了消费方式，更重塑

了城市对年轻人的吸引力。一座城市能

否留住青年，不再仅取决于GDP，更在于

是否有“有意思的空间”“有温度的社群”。

如今，从五一商圈、后湖到老街区，小剧场

如毛细血管渗透全城。

小剧场不仅提供娱乐，更解决了年轻

人的就业与生计。茶馆式话剧《绑定财神

系统》由一群热爱表演的年轻人编剧、出

演，他们多是自由职业者，属于新文艺群

体和新大众文艺的代表。

小剧场让他们的才华有了

施展舞台，拓宽了生存路径。

小剧场成为低成本、高能效的城市微

更新方案。长沙首家每晚表演相声的茶

馆“得乐社”，由旧厂房改造，打通传统曲艺

与网红流量，甚至喊出“北有德云社，南有

得乐社”。琴岛演艺剧院迁至红色剧院，多

种艺术与本土文化交融。“白天逛景点，晚

上看小剧”已成为游客真实选择。小剧场

不再是文化点缀，而是文旅深度融合的新

引擎——不再是看景，而是“入戏”。
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奇迹，终究还是穿过21年的

漫长黑夜，眷顾了中国足球！

北京时间13日，2026年U17

男足亚洲杯最后一轮小组赛，终

场哨响，中国队以 2 比 0 力克卡

塔尔队，凭借净胜球优势以小组

第二身份惊险突围，不仅时隔21

年重返 U17 男足世界杯（简称

“世少赛”），更打破了中国男足

各级国字号队伍长达 21 年缺席

世界大赛的魔咒。

这份久违的喜悦，一定程度

上缓解了多年来中国球迷心中

的焦虑与失落。

从“理论可能”到绝处逢生，

这批 2009 年龄段的中国少年们

完成了一次近乎不可能的突围。

前两战皆墨，在不被舆论看好、

前路充满荆棘的困境中，他们展

现了韧性，拼下了希望，用一场

胜利为中国足球撕开了一道通

往世界舞台的口子。这份永不

言弃的斗志，展现了中国少年们

的血性。

今年以来，中国U23男足夺

得亚洲杯亚军，中国U20女足时

隔八年再度闯入世界杯，中国

U17 女足晋级世界杯，中国 U17

男足重返世少赛，无不印证着中

国足球的青训之路要更加笃定

和坚实。

突围之后，更需清醒。

自 2025 年起，世少赛扩军

至 48 支队伍，各大洲的晋级名

额相应增加，晋级的难度相应

降低。

晋级世少赛的目标虽然达

成，但过程令人揪心。首战印尼

队，19次射门仅3次射正，得势不

得分，反被对手“绝杀”；次战日

本队，中国队虽然调整首发阵

容、祭出 4231 阵型，创造出一些

机会，但前场组织串联仍难尽人

意。高强度逼抢下失误率较高、

比赛阅读能力不足等问题也在

场上显现，凸显了中国足球缺乏

高水平对抗、高质量比赛的顽

疾。此外，中国队在首场小组赛

中的用人、换人和战术调整上也

存在一定问题，执教理念和执行

上有待改进提升。

廿一载圆梦，是突破，更是

一面镜子，既照出了这批孩子的

潜力，照出了中国足球青训的点

滴进步，也照出了中国足球与亚

洲顶级水准的差距。进军世少

赛不是终点，而是起点。这支年

轻的队伍就像一朵带刺的玫瑰，

虽有瑕疵，但已初露锋芒，等待

他们的将是世少赛的更大磨砺。

真正的考验，才刚刚开始。

唯有正视短板、夯实根基，打磨

心理韧性、完善战术体系，这份

等待了21年的喜悦，才能成为中

国青少年足球崛起的序章，而非

昙花一现的聊慰。

少年突围向未来

当地时间 5 月 12 日，在沙特阿拉伯吉达举行的 2026 亚足联
U17男足亚洲杯B组小组赛最后一轮比赛中，中国队2比0战胜卡
塔尔队，晋级八强的同时获得U17世界杯参赛资格。 新华社发

如今，越来越多年轻人愿为门票付

费，认同不可复制的现场体验。“为体验付

费”正取代“为商品付费”，重塑长沙商业

逻辑——《新刘海砍樵》宣传语道破其中

关键：“白天逛吃暴走太累，晚上来看剧，

解锁长沙夜正确打开方式。”

这背后是消费观念的深层转变：年轻

人正由“性价比”转向“心价比”，从满足功

能走向情感共鸣与文化认同。小剧场消

费链条自然延伸——“后湖·戏码头”推出

“烟火街角”市集，将戏剧IP植入餐饮、手

作，带动二次消费。

两种消费模式并行：随机性消费和计

划性打卡。一位从广州带孩子来看《拯救

“火焰山”》的母亲说：“我们就是冲着这部

剧来的。”该剧售罄后加演，场场满座，省

外观众比例颇高。小剧场不仅卖门票，更

拉动周边消费。小剧场带热大商圈的“演

艺+”效应，正成为长沙夜间消费的新增

长极。

小剧场热潮涌动，赋能长沙夜色跃升城市活力

街 巷 有 戏 ，城 市 有 温 度

切换城市发展思路，
文艺赋能长沙长效出圈

小剧场已深度嵌入城市肌理与青年生活，

而背后是一场文化逻辑转型。过去，城市文化

追逐“顶流”——建地标大剧院、引顶级演出。

如今，长沙换了一种思路：不建造表演的“神

殿”，而是铺满有烟火气的“茶馆”；不追逐单一

超级IP，而是深耕散落街巷的多元“支流”。

2025 年岳麓山青年戏剧季以“生活有

趣·青年有戏”为旗帜，吸引了来自全国多地

的高校青年创作者，征集众多原创作品；

2025 年“一带一路”青年创意与遗产论坛在

长沙举行，全球多国青年代表在小剧场感受

媒体艺术与湖湘文化的深情相拥。

小剧场现象需放在“青春经济”的坐标系

中理解，青春经济不是简单的“Z世代消费市

场”，更不等于“想办法赚年轻人的钱”。它本

质上是关乎青年成长、城市活力与经济动能

的系统命题。长沙小剧场正是青春经济在城

市文化领域的生动缩影。它让城市变得“有

意思”“有温度”“有黏性”，转化为人口流入与

消费活力。当城市把街角留给戏剧、把夜晚

交给笑声，年轻人自会用脚投票。长沙正从

“网红城市”迈向“长红城市”——不是看景，

而是入戏；不是追逐顶流，而是深耕支流。

每逢夜幕降临，长沙的夜
生活就会发生位移。年轻人
不再满足于“逛吃拍照”，转而
涌向藏身商场与巷弄深处的
小剧场。依托优质文创发展
基底，长沙顺势培育深耕本土
的小剧场业态，贴合青年需求
掀起全城演艺新风潮，一众体
量精巧、氛围十足的小剧场快
速走红，走出差异化出圈路
径，点亮城市夜间文旅版图。

长沙晚报全媒体记者 肖舞

贴合青年多元需求，
小剧场夯实出圈根基

当下长沙核心商圈、近郊特色演艺场地

内，各类脱口秀、沉浸式话剧常态化满场客流，

常态长效运营模式适配全时段休闲需求。相

较于传统大型演艺场馆，小剧场打破舞台与观

众的隔阂，氛围松弛接地气，观演门槛亲民、票

价性价比突出，适配全年龄段休闲观影、轻社

交多元场景。

“解压”成为年轻人第一刚需。脱口秀以高

频出梗、实时互动，提供“精神抚慰”，但解压并

非唯一动力。话剧《长沙》用方言演绎堕落街故

事，让本地人找到归属感，让外地游客获得文化

新鲜感。一位大学生说：“我爸妈以前就住堕落

街附近，看这部剧就像看到他们的青春。”

值得注意的是，从创作到表演，小剧场主

力是年轻人。《恐怖童谣》演员清一色90后、00

后；《新刘海砍樵》、大笑剧场的班底也以青年

为主。他们最懂同龄人的笑点与泪点，作品天

然带有青春共鸣。这揭示了关键转变：年轻人

不再为“高雅”买单，而是为“共鸣”付费。

重塑消费逻辑链条，激活商圈夜间经济动能

深耕全域文艺布局，双向赋能城市青年发展

《拯救“火焰山”》剧场中，观影的孩子们举“枪”决定剧情走向。长沙晚报通讯员 张雨生 供图

盘活乡村闲置资源，带动村民共同富

裕，这是乡村CEO的职责使命。如何盘？

如何带？陈浩将深耕多年的新媒体运营、

网红孵化经验带到了乡土田间，给出的思

路是：让人“活”起来、“火”起来，让村民们

成为乡村建设的参与者和运营者。“简单

来说，就是培养村民当‘网红’。”陈浩说。

“这家有两个小朋友，特别活泼可爱；

这家的院子大，农家菜做得好吃；这家会

酿酒……”柳林江村家家户户的情况，陈

浩都了然于心，“我最擅长的就是跟人打

交道，并且发现他们的闪光点。”

村民易美丽勤劳能干，做得一手地道

农家菜。陈浩便用镜头记录下她日常务

农、烹制家常菜的瞬间，剪辑成短视频，将

她的视频号取名“柳林江美丽姐”，手把手

教她拍摄运营。“收获了好多点赞，还有网

友想来我家吃饭呢！”易美丽看着自己的

视频号热度越来越高，乐得合不拢嘴。

有专业人才上门免费拍摄运营，村民

们都满心欢喜、跃跃欲试。看到大家热情

高涨，陈浩联动湖南大众传媒职业技术学

院开展校地合作，常态化开展短视频拍

摄、剪辑与账号运营公益课，从授人以鱼

到授人以渔。

流量很快就带来了“惊喜”，不少网友

刷到视频慕名而来，走进柳林江村观光游

玩，品尝农家菜、选购农产品，家门口的烟

火气变成了实实在在的增收机会，这让村

民们的创作热情持续高涨。如今，柳林江

村推出“村星梦工厂”计划，成功孵化了

60余个村民自媒体账号，累计收获超600

万次曝光，并发展出 10 余名职业村播。

村里的特色农产、田园风光与淳朴烟火，

通过越来越多村民的镜头走出乡村，收获

了广泛关注。

借着自媒体账号孵化聚集的人气与

流量，陈浩进一步拓展乡村发展的路径。

他牵头打造“爱姨工坊”“爱姨家政”两大

本土特色IP，精准盘活乡村闲置劳动力资

源，深挖乡村内生发展动力。“前者专注特

色农副产品加工产销，后者则聚焦便民家

政服务赛道，通过品牌化打造、规范化运

营，推动乡村零散服务与手作产业走向规

模化、产业化，拓宽村民稳定增收渠道。”

陈浩解释道。

乡村CEO陈浩带头打造的“我在乔口有部剧”特色IP，成为乡村振兴新引擎

乔口“剧”变

“浩哥，有空来家里坐啊。”望城区乔口镇柳

林江村，乡村 CEO 陈浩走在路上，一次次被乡

亲们“拦”下。“来给我们拍视频嘛，都盼了好久

了。”“去我家坐坐不，酿了好酒呢。”面对一声声

热情邀约，陈浩笑着连连解释：“下次一定，今天

实在抽不开身。”

话音刚落，来村里勘景踩点的短剧剧组已经

到了，陈浩连忙上前接待。“这是我们首家引进落

地乔口镇的短剧公司，现在既有外来剧组前来拍

摄，也有了本土团队自主创作。”陈浩难掩兴奋地

向记者介绍，截至目前，已落地拍摄剧组20 余

个，完成了25部短剧拍摄，带动了100余名村民

参与群演，“我在乔口有部剧”的IP打响了。

打造“乔口短剧村”
为乡村振兴添新引擎

村民力量被激活，不仅让柳林江村

知名度上升，更结出了意外硕果。2025

年底，有微短剧剧组主动对接乔口镇，希

望找一处乡村取景拍摄。镇党委班子第

一时间想到了全民热衷于拍短视频、新

媒体氛围浓厚的柳林江村，当即敲定将

剧组接待落地该村。

单支剧组 40 至 60 人的驻场拍摄需

求，直接带动了村内餐饮、住宿等配套服

务快速升温，村民在家门口就实现了增

收致富。“当时剧组急缺群演，在村里公

开招募，村民们一拥而上。”陈浩表示，这

让他看到了乡村运营的新方向——打造

“乔口短剧村”。

在他的推动下，“政府引导+群众参

与”的协同机制迅速建立。为了满足剧

组取景需求，当地统筹盘活村内闲置农

房变为片场，并协调开放村镇卫生院、敬

老院、乔江书院等多元场景，成功授牌

“望城微短剧联盟片场”。同时，成立乔

口微短剧工作专班，镇村干部化身“服务

管家”，精准对接剧组需求，高效协调村

民提供餐饮、安保等后勤工作，为剧组提

供“拎包开拍”一站式服务。

“基于前期村民自媒体的孵化基础，

我们准备培育本土群演队伍。”陈浩介

绍，他还计划引进专业团队为村民免费

开展演务培训，建立起本土演员库。

洞察到村民与网友对表演的热切需

求，乔口微短剧工作专班成员又当起了

“幕后导演”。陈浩牵头引入专业创作力

量，联合专班成员打造本土乡村原创剧

本，邀请村民、网友共同参演。“我们每月

开展两场短剧拍摄体验活动，吸引了不少

网友前来打卡体验。”陈浩表示，通过“剧

组入驻+本土自制+全民参与”的多元模

式，持续打响“我在乔口有部剧”特色IP，

微短剧产业成为撬动乡村振兴的新引擎。

三年打造100个乡村“网红”、100个

朋友庭院，吸引 1000 户长沙家庭进村，

带动 1000 万元在地消费——这是陈浩

提出的“百千万圆梦计划”。在流量与烟

火的交织下，这个乡村振兴梦正加速照

进现实。

曾在北京签“网红”
今在长沙当乡村CEO

“每天开车一小时从市区来乔口镇，一路

风景极好，我心情也格外舒畅。”陈浩笑着告诉

记者，成为一名乡村 CEO，是他做的最正确的

决定。

陈浩出生于永州，2012年，他满怀激情奔赴

北京创业，2015年便在北京成立MCN机构，专

注于“网红”孵化。2019年，他将分支机构布局

长沙。“当时我们是国内首批MCN机构，体量越

做越大，最多时签约了 700 多名网红。”回忆起

创业经历，陈浩坦言，长期被流量裹挟着奔波前

行，似乎很难再感受到获得感与幸福感。于是，

他按下了事业暂停键。“感觉自己在天上‘飘’，

我想先落到‘地’上，再来思考前行的方向。”

2025年4月，一则长沙市乡村CEO的选聘

公告，引起了陈浩的注意。在朋友的鼓励下，他

递交了报名表。深入乡村调研时，淳朴鲜活的

乡村气息扑面而来，让久在都市奔波的他倍感

治愈，一颗扎根乡村的心就在此时坚定了。

调 研 中 ，他 注 意 到 了 乔 口 镇 的 一 句 标

语——团结起来，一起赚钱。朴实的话语直击

人心，与他的想法不谋而合。在乔口镇党委书

记刘帅的介绍下，陈浩了解到乔口镇柳林江村

的发展现状：作为望城区唯一“梦里乡村”示范

片项目所在地，有建设没业态、有资源没消费。

村民自发组织成立“圆梦互促社”，抱团谋求发

展、合力拓宽增收路径。这番现实困境与村民

干事的热忱深深打动了他。“我要扎根在这里，

带乡亲们圆梦。”陈浩说。

长沙晚报全媒体记者 田也

扫码看辣视频

微短剧拍出乡村振兴路

入选了本年度湖南省和长沙

市“十大产业项目”的新型显示器

件产业园项目，建成后将大幅提

升园区高端制造产能，为长沙电

子信息产业强链补链注入强劲动

能。随着项目建设加速推进，投

产在即带来的用工需求同步集中

释放。作为园区产业发展的核心

支撑，该重点项目投产后将提供

超万个就业岗位，涵盖一线操作、

品质检测、生产技术、设备运维等

多个工种，成为拉动本地就业、吸

引技能人才的重要载体。

面对集中爆发的大规模用工

需求，单靠企业自主招聘难以快

速满足岗位缺口。在长沙市人社

局统筹指导与大力支持下，浏阳

经开区紧扣“企业服务年”行动部

署，于4月20日全面启动服务企

业用工专项行动，成立由园区管

委会牵头的招聘工作组，构建起

全链条服务体系。

线下，浏阳市人社局联合浏

阳经开区将于 5 月 18 日至 20 日

的每天 14 时，在大瑶镇、文家市

镇、古港镇连续举办 3 场专场招

聘会，深入乡镇村组“送岗上门”，

打通就业服务“最后一公里”。

线上，浏阳经开区则推行“直播

带岗”“云面试”，在省市就业平台、

抖音、视频号开设招聘专栏，24小

时不间断接收求职申请；联动省内

50家人力资源机构、20所高职高校

建立校企合作，定向输送技能人才。

服务靠前一步  项目快人一拍
浏阳经开区全链条、全方位护航园区企业万岗招聘

长沙晚报 5 月 13 日讯（全媒体记者 朱泽寰）初夏时节，浏阳经开

区各大项目建设现场塔吊林立、机械轰鸣，新型显示器件产业园项目

等一批产业项目进入收尾攻坚阶段，即将在今年三季度陆续进入试生

产，届时将释放出超万个就业岗位。

为保障项目如期达产、稳定用工，近日，浏阳经开区提前谋划、靠

前服务，启动大规模用工保障专项行动，以全链条、全方位服务为项目

建设保驾护航。

“截至目前，我们已先后在湘

潭大学、湖南工业大学、湖南理工

大学等5所高校完成了校园招聘。”

浏阳经开区综合服务中心相关负

责人介绍，后续还将前往云南、贵

州、江西等劳务大省跨区域协作引

才，同步去往深圳、东莞等沿海地

区专场引进高端技术与管理人才，

为企业稳定用工提供支撑。

为让招聘信息快速触达求职

者，浏阳经开区在宣传保障上全

力赋能：统筹开放园区及浏阳市

域国有立柱广告、公交站台、巴士

车身、LED 屏等资源，在长株潭

汽车站、长沙东站等关键节点免

费投放招聘信息，实现线下宣传

全域覆盖。

在交通保障上，园区协调龙

骧公司优化出行专线，将原周

末开往长沙五一广场地铁口的

直通车，调整为园区招聘中心

直达长株潭汽车站专线，每日

2台对开、精简经停站点，试行三

个月乘车，大幅缩短求职者往返

路程与时间，让应聘出行更便捷。

针对求职者最关心的入职环

节，浏阳经开区携手企业专门组

建就业服务组，提供全流程后勤

与入职服务：现场安排专人引导

面试、协助办理入职手续，提供住

宿对接、班车接送等一站式服务，

切实解决求职者后顾之忧。

从校园招聘到跨省引才，从

宣传覆盖到交通优化，从面试组

织到入职兜底，浏阳经开区以“企

业有所呼、园区必有应”的服务姿

态，为园区重点项目顺利投产、高

效运营筑牢人力支撑，以优质营

商环境助力企业与园区共同发

展、圆梦未来。

项目加速推进，用工需求同步凸显

园区全程保障，筑牢项目人才支撑

培养村民当“网红”，让人“火”带动经济火

除了带动村民当“网红”，陈浩（左一）还联动本地院校开展校地合作，常态化
开展短视频拍摄、剪辑与账号运营公益课。长沙晚报全媒体记者 田也 摄


