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长沙晚报全媒体记者 周游

在长沙也能体验南法风情？7月9日，记者走进长株潭绿心中央的“栖·于花野”庄
园。这座试营业不到两个月的小院，已在社交媒体上频频刷屏，成为不少市民专程驱
车前往的打卡地。

长沙版“莫奈花园”，请你来发呆
从“卖树苗”转向“卖风景”，雨花区跳马镇“栖·于花野”试营业不到两个月走红社交平台

长沙晚报 7 月 11 讯（全媒
体记者 曹开阳）7月11日，启境

汽车授权用户中心·长沙中南

汽车世界正式开门迎宾，这是

湖南兰天集团旗下的第 96 家

汽车门店。

作为活动现场的主角，新一

代智能猎装启境GT7已于6月

26日上市，官方指导价为20.99

万至32.99万元。凭借“入门即

满配”的诚意定价与全维越级实

力，迅速俘获用户的喜爱，新车

上市24小时大定突破5200台。

该车将优雅猎装颜值与满配华

为乾崑智能技术原生融合，在颜

值、操控和智能方面媲美百万级

豪车，成为天生玩家“既要又要

还要”的不妥协之选车型。

华为启境项目渠道销售部

部长熊波在致辞中表示，长沙

是华中地区的核心城市，也是

启境非常重视的战略市场。长

沙的用户敢尝鲜、懂生活、对新

事物接受度高，这和启境的品

牌气质特别契合。长沙中南用

户中心是启境和兰天集团一起

打造的标杆店，也是智能化服

务体系落地的重要样板，相信

它能给长沙的用户带来不一样

的智能出行体验。

兰天集团执行总裁黄琼表

示，中南汽车世界是湖南规模

领先的汽车专业市场，产业集

聚优势突出、行业底蕴深厚。

启境汽车授权用户中心落地于

此，是启境汽车布局湖南市场

的重要一步。兰天集团将始终

把客户需求放在首位，依托广

汽、华为乾崑双重核心优势，以

高标准体验、高品质服务踏实

经营，用心服务湖南车友，助力

本地新能源汽车产业发展。

启境汽车布局湖南市场
兰天集团第96家门店落户中南汽车世界

长沙晚报 7 月 11 日讯（全媒体记者 刘
洋 星沙时报记者 阮霖浩）7月的肯尼亚内罗

毕郊外，长沙县安沙镇越丰农业有限公司试

种的100亩辣椒正进入采收旺季。该公司负

责人周亚民随手捧起一把刚摘下的辣椒，个

头匀称、颜色鲜亮，“这辣椒比咱们安沙种的

还漂亮！”

从今年 3 月下旬下种，到 5 月出苗、7 月

开收，越丰农业这趟“跨洋试水”走得比预期

顺。首批100亩经测算亩产可达4000公斤，

且得益于非洲土地养分足、日照强、温差大的

天然条件，辣椒个头、颜色比国内更均匀，辣

度稍高，香辣味更浓，品质明显优于国内基地

产品。

设备出海，本地用工

要让非洲地“听话”，机械化少不了。旋

耕机、拖拉机、灌溉设备、烘干设备……10多

台生产加工设备从国内海运 40 多天抵肯。

生产高峰，农场雇用当地30多名工人。“语言

不通就配翻译器，沟通还行。”周亚民笑说。

采收分批次分区域，平均3天一采，当前

日收几百公斤，产量稳定后日均可达5000公

斤，采收期能拉到3至4个月。

种出来只是第一步，销路才是硬仗。目

前首批辣椒已在内罗毕本地市场和商超上

架，卖200先令/公斤（约合10.5元人民币/公

斤），供不应求。当地人工和种植成本低，利

润远超国内。

更让人振奋的是国际客户的嗅觉，这几

天，法国、迪拜的客户已专程飞到农场实地看

货，周亚民正跟当地航空公司对接空运，“目

标还是欧洲市场”。

3800亩新局已铺开

更大的盘子去年 10 月就已埋下伏笔。

当时周亚民在非洲国际农业博览会结识的捷

克客户，今年6月专程飞到长沙，跑去长沙县

安沙基地实地考察，双方现已敲定非洲3800

亩农场合作。辣椒正计划育苗，灌溉设施同

步安装，预计 8 月底先种下 1000 亩辣椒苗。

“这批主打干辣椒原料，农场旁新建厂房，直

接加工成辣椒粉卖。”周亚民告诉记者。

出海的胆子，离不开后方的底气。越丰

农业在长沙县安沙镇和平村、新华村的两个

现代化基地，既是技术“孵化器”也是品种“试

验田”。目前新种了4个红薯品种，筛出最优

的再带去非洲；辣椒品种也在安沙镇试种筛

选后，与非洲基地同步推。

从去年10月非洲农博会初识，到今年7月

东非地头椒香四溢，这粒从安沙出发的种子，正

在跨山越海地长。首茬还没收完，第二茬已在

规划；3800亩新土已翻，欧洲市场大门正叩。

“国际市场是片蓝海，前景巨大。”周亚民说，“把

国内技术和品种带出去，接下来打通物流、仓

储，把长沙县的好产品带去更远的地方。”

安沙辣椒肯尼亚“结果”
本土农企跨洋拓荒，长沙县种子“走”进非洲

扫 码 看 辣 视 频

走进“莫奈花园”

“栖·于花野”不只是一个人的花园

梦。它是一个村、一个镇、一个产业转

型的缩影。

项目里，村集体占股20%。门口的

停车场，是村里支持改建的；周边的道

路、基础设施，村里也出了力。这种村

企合作模式，让项目与村庄真正长在了

一起。

更重要的是，它带动了当地村民

就业。30 岁的罗玉雪是跳马镇田心

桥村人，以前在外面做烘焙，每天通勤

要花不少时间。现在她在庄园做园艺

师，插花、采摘、打理花园，月入 5000

多元。“离家近，环境好，干了 3 个月，

很充实。”像罗玉雪这样的村民，庄园

里还有十几个。他们曾经在外打工，

或者守着自家的苗圃等收购，如今在

家门口就有了一份体面的工作。

而 在 更 大 的 层 面 上 ，跳 马 镇 的

花木产业正在发生一场静悄悄的转

变——从“卖树苗”转向“卖风景”。跳

马镇是长株潭绿心的核心区域，“不搞

大开发”是底线，但“如何好好发展”是

必答题。

“栖·于花野”没有另起炉灶，而是

把传统苗圃里的花“种到地上”，做成一

个活的展示窗口。这里用的花木，大量

来自跳马本地。它用20亩地证明了一

件事：花木产业转型，可以让花继续开、

让树继续长，只是换一种方式“卖”——

卖风景、卖体验、卖一种生活方式。

如 今 ，跳 马 的 几 个 营 地 风 格 各

异——“走吧·去野”主打自然开阔与

家庭休闲，“隐山庄园”主打美式田园

风，“栖·于花野”则精准面向女性群

体，以莫兰迪色系花园和精致的法式

场景，吸引着越来越多从城市驱车而

来的年轻人。它们共同构成了跳马文

旅的新图谱，也让这座传统花木小镇

焕发出新的活力。

在长株潭绿心，保护与发展不必二

选一。“栖·于花野”给出的答案是：不推

山、不填塘、不砍树，连土壤都用马粪一

点点改良。这座藏在绿心腹地的庄园，

正在悄悄改变一个传统产业，也悄悄治

愈着每一个走进它的人。

产业转型，从“卖树苗”到“卖风景”

这份“舒服”的背后，是整整两年的

“笨功夫”。

这片南法风情的诞生，要从一段“花

园梦”说起。2021年，跳马青年黄柱想在

冬斯港村打造一个自然营地，找到了相

识多年的长沙理工大学建筑学院副教授

熊辉和几个朋友做合伙人，大家一拍即

合，在村里建起了“走吧·去野”自然营

地，主打自然开阔与家庭休闲。营地做

起来了，但熊辉心里一直藏着另一个念

头：她想做一个花园，一个真正可以坐下

来发呆的花园。

2023 年，熊辉开始找院子。她一眼

就相中了位于冬斯港村乡道深处的一块

地。走进来，外围没有干扰，四周都是山

林，安静独立。虽然原始条件不佳——建

筑渣土回填，荒废已久，草有一人高，原有

的动物农舍和主屋五六年没人住，破败不

堪——但在长沙近郊能找到这样一块独

立安静的地块，太难得。

2023 年底拿到地后，熊辉没有急着

动工。她面临的第一道难题是土壤——

这片建筑渣土回填地，板结贫瘠，根本不

适合种花。她联系了马场，运来100吨马

粪，拖了 20 多卡车，一铲一铲混进土里，

让有机质慢慢滋养这片土地。

选花上，她同样没有走捷径。没有批

量采购那些好养活、花期长的“网红植

物”，而是精心挑了200多种花，从杯苗开

始养护，反复试种、调整位置。鼠尾草就

种了20多个品种，搭配着开，保证4月到

12月都有持续景象。她还种了大量蜜源

植物，吸引蜜蜂和蝴蝶——整个庄园全生

物友好，不给药，维持良性的生态循环。

熊辉带着我们穿过整个20亩的庄园，

三个递进的空间——农场区、法式花园区、

庄园区，从自然农场到法式花园再到庄园

核心区，层层推进，把人的脚步自然放慢。

整个设计以自然主义植物景观为核心，区

别于单一花海的季节性局限——实现

四季都有景、随处可停留。

南法风情从何而来？熊辉说，就是那

种“不用端着、不用赶场子”的松弛感。她

为这里写过一句话：“拥抱你狂野的肆意

绽放”。翻译一下就是：想坐就坐，想摘就

摘。这片花野，容得下你所有的状态。

两年“笨功夫”，养出一片南法梦境

沿着跳马镇冬斯港村的乡道往里走，

在某个转弯处，眼前忽然开阔。月季花廊、

砾石花园、法式长廊依次铺展开来，银灰色

与蓝紫色调交织，鼠尾草掀起银色的浪，绣

球在光影下透出油画般的质感，两百多种

植物错落布局，高低起伏间自有章法。

“感觉像进入氛围感拉满的南法庄

园，又像真实版的莫奈花园。真的太喜欢

这种‘藏在深林里’的静谧感了！”社交平

台上，网友婷婷这样写道。这里没有大红

大紫的艳俗花海，也没有“人挤人”的喧

嚣。有人从市区开半小时车过来，只为在

法式长廊坐一下午——喝杯咖啡，发发

呆，等夕阳把花廊染成金色。庄园里还有

无边泳池、中心草坪和一座法式烤炉，随

处可以坐下来，什么都不用想。

更特别的是，这里“可以吃”。桑葚、

枇杷、柚子、金橘、梨子、树莓、柠檬……果

树就穿插在花丛间，柚子树上的果实已有

拳头大小，沉沉地坠在枝头。庄园里有一

位黑珍珠餐厅出身的主厨，端出来的菜，

食材可能就来自你刚路过的那棵树。

“我要的，是让人看着舒服，待着更舒

服。”主理人鹿鹿说。

两百种植物，走进现实版“莫奈花园”

“ 栖·于
花野”精准面
向女性群体，
以 莫 兰 迪 色
系 花 园 和 精
致 的 法 式 场
景，吸引着越
来 越 多 从 城
市 驱 车 而 来
的 年 轻 人 。
长 沙 晚 报 全
媒 体 记 者 陈
飞 摄

没 想 到 周 六 出 入 境 大 厅 还

能办事。护照办好了，全家

人 的 旅 行 计 划 也 能 落 实

了！”

长沙市公安局出入境管理

支队副支队长余纪元介绍，全

市出入境部门通过科学统筹警

力资源，从前端接待引导到后

端技术支撑，各岗位环节紧密

咬合、无缝对接。全体工作人

员坚守一线，做到人员不脱岗、

服务不中断、效能不降级。

今年上半年，长沙市累计

办理出国（境）证件 34 万余人

次，同比增长 8.49%。“周末办

证专场并非临时应急服务，而

是长沙公安出入境常态化便民

服务的延伸。”余纪元表示。

据悉，第二场“周末办证”

专场定于7月18日（周六）同一

时段，开放窗口包括长沙市公

安局出入境接待大厅、湘江新

区公安局（岳麓）出入境接待大

厅、开福分局出入境接待大厅、

雨花分局出入境接待大厅、望

城分局出入境接待大厅、浏阳

市公安局出入境接待大厅。

长沙出入境管理部门未来

将持续聚焦企业所需、群众所

盼，不断优化服务模式，以更

高标准、更实举措、更优流程，

全力护航企业“走出去”参与

国际竞争，倾情助力市民便捷

出行。

此次专场特别设立了“企

业专窗”，开辟绿色通道为有紧

急商务需求的企业及员工快捷

办理出入境证件，全力护航企

业发展。

“公司正处于赴境外上市

的关键期，几十名骨干成员要

同时办理赴港 手 续 ，时 间 紧

迫，心里还是有压力的。”在

“企业专窗”前，某企业负责人

潘女士说，得知周末办证专场

设有企业绿色通道后，她第一

时间预约并赶到现场。“工作人

员了解我们的情况后，主动协

调、全程跟进，从填表到受理

一气呵成，效率非常高。这次

经历让我们切实感受到了政府

为企业办实事的态度。”她说。

中联重科海外公司外事专

员贺岑萱从企业专窗拿到了企

业出入境需要的备案资格认定

材料，“我们公司在望城，工作日

赶过来太远了，周末过来很方

便。”湖南鸣鸣很忙商业连锁股

份有限公司政府事务部副经理

黄金芝则点赞长沙公安特别推

出的线上面签服务，“公司的工作

人员遍布全国各地，不方便来窗

口面签，线上办特别省时省力”。

据悉，今年上半年，长沙市

公安局出入境管理部门已累计

为企业商务出境开通绿色通道

1254 人次，并通过智能设备办

理港澳商务签注297人次。针

对红星冷链（湖南）股份有限公

司赴港上市的政务需求，开辟绿

色通道高效加急办理；针对湖南

鸣鸣很忙商业连锁股份有限公

司的业务特点，量身定制赴港澳

商务优化流程；面对可孚医疗科

技股份有限公司赴港上市的紧

迫需求，启动应急响应机制，实

行“容缺受理+加急制证”模

式——以上举措，均是长沙公

安深化“企业服务年”工作要求、

持续优化营商环境的实践。

企业专窗：绿色通道助力企业发展壮大

服务保障：上半年办证34万余人次


